
Die Ansprüche an einen erfolgreichen überregionalen Energievertrieb sind vielfältig:  Neben der Implementie-
rung vollautomatischer Prozesse - von der Akquise bis zur Abrechnung - spielt zunehmend die Verfügbarkeit
aktueller Markt- und Preisinformationen eine entscheidende Rolle. Und das idealerweise online und ad-hoc.

»e.pricing -  Zielgenaue Tarifkalkulation
  für den Energievertrieb per Internet«
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Das Problem

Für den überregionalen Energiever-
trieb macht eine einheitliche Flächen-
bepreisung über sämtliche Zielgebie-
te hinweg wenig Sinn. Wenn der
Deckungsbeitrag bei geringen und
zudem sinkenden Margen stimmen
soll, dann werden aktuelle Wettbe-
werberinformationen und Netzkosten
je Marktregion benötigt. Das gilt
insbesondere für Online-Angebote
über den Vertriebskanal Internet.

Innovatives Kalkulations-Tool für überregional agierende
Energievertriebe

Die Lösung

Für eine zielgenaue Preisgestaltung
hat die evu.it mit e.pricing die pas-
sende Lösung. Von der Wettbewerber-
analyse über die Netzentgelte bis hin
zur Tarifkalkulation wird dem Ver-
triebsbereich ein automatisierter inte-
grierter Service an die Hand gege-
ben, der die diversen Rahmenpara-
meter für die verschiedenen Ver-
triebsgebiete berücksichtigt. e.pricing
importiert über einen Webservice die
relevanten Marktdaten und repliziert
die ermittelten Tarife in das Abrech-
nungssystem SAP IS-U und in das
verbundene Online-Portal.

Vertriebs-/Preisdatenbank

Kernstück ist die Vertriebs-/Preisda-
tenbank, die die Basisinformationen
zur Festlegung von Online-Tarifen für
Neu- und Bestandskunden liefert.



evu.it GmbH
Freie-Vogel-Str. 391
44269 Dortmund

Telefon 02 31 / 930-11 55
Telefax 02 31 / 930-11 08
info@evu-it.de
www.evu-it.de
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Funktionen im Detail

Folgende Funktionen stehen zur Ver-
fügung:

• Pflege vertrieblicher Preiskompo-
   nenten (Marge,  Bonus, Vertriebs-
   kosten, Beschaffungskosten etc.)
   für unterschiedliche Produktgrup-
   pen, Zahlungsmethoden (monatli-
   che, 3-/6-/12-monatige Vorauszah-
   lung), Vertragslaufzeiten, geogra-
   phische Hierarchieebenen (bun-
   desweit, Bundesland, VNB-Gebiet,
   Ort / Gemeinde, PLZ).
• Integration der VERIVOX-Wettbe-
   werbertarife (Lizenzvertrag mit
    VERIVOX erforderlich).
• Unterstützung notwendiger Folge-
   prozesse, z. B. Preisanpassungen.
• Replikation der Tarife in das Back-
   End SAP IS-U für  Abrechnungs
   zwecke und ins Front-End (Online-
   Portal, Tarifrechner).
• Übernahme der relevanten Ver-
   teilnetzbetreiber und Grund-
   versorger für alle im Kalkulati-
   onstool hinterlegten Preisstel-
   lungen ins SAP IS-U.

Der Nutzen

e.Pricing bietet:

• ein Maximum an Datentiefe und
   Aktualität
• hohe Flexibilität
• die Verarbeitung großer Daten-
   mengen in kurzer Zeit
• einfache maßgeschneiderte Preis-/
   Tarifermittlung
• Transparenz und Komfort  für
   Energievertriebe und  für die
   Endkunden.
• Bottom-Up-Kalkulation des
   Tarifs (Preisstellung) unter Be-
   rücksichtigung der ene’t-Netz-
   nutzungsentgelte und vertrieb-
   licher Preiskomponenten (Li-
   zenz- vertrag mit ene’t erfor-
   derlich).
• Top-Down-Kalkulation in der
   Wettbewerberanalyse unter Be-
   rücksichtigung diverser Tarifkri-
   terien und –merkmale.

• Analysefunktion zur Ermittlung
   der Änderungen bei den Netz-
   nutzungsentgelten.
• Stammdatenpflege (Stromsteu-
   er, EEG-Satz).
• Benchmarking eigener Tarife
   gegen die der Wettbewerber.
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Timo Dell
Director Sales and Marketing
Telefon: 0231 / 930 - 95 20
E-mail: t.dell@evu-it.de


